Progressive Capital Partners Ltd ist eine unabhangige Schweizer Investment-Boutique mit Fokus auf alternative An- e
lagen. Seit ihrer Grindung im Jahr 2001 steht sie fur Passion for Protection and Diversification. o

Als von der FINMA beaufsichtigter Vermogensverwalter kollektiver Kapitalanlagen betreuen wir spezialisierte Hed-
gefonds-Strategien fir wholesale und institutionelle Investoren. Unser Team von 16 Mitarbeitenden verwaltet derzeit

ein Gesamtvermdgen von rund 900 Millionen US-Dollar.

Zur Unterstutzung unseres Teams suchen wir eine/n

Senior Investor Relations (m/w) — Alternative Invest-

ments / Hedge Funds (100%) o

b

Wir bieten Ihnen ein spannendes und lehrreiches Arbeitsumfeld in einem motivierten und dynamischen Team, in dem -
Sie von Anfang an Verantwortung Gbernehmen. lhre Hauptaufgaben umfassen: E.
H
H

e Hauptansprechpartner:in fir wholesale und institutionelle Investoren Gber den gesamten Lebenszyklus der "
Kundenbeziehung.

e Proaktive Betreuung bestehender Anleger:innen inklusive Beantwortung von Anfragen zu Performance,
Strategie, Risiko und Produkten.

e Vorbereitung und Durchfiihrung von Investor-Meetings, Due-Diligence-Gesprachen, Roadshows, Webina-
ren und Konferenzauftritten.

e Verantwortung fir die Erstellung und Weiterentwicklung von regelmassigen Berichten (z.B. Factsheets,
Quartalsberichte, Prasentationen) in Zusammenarbeit mit dem Investment-Team, Operations und Compli-
ance.

e  Strukturierung, Pflege und Dokumentation von KYC- und Due-Diligence-Unterlagen sowie Unterstiitzen bei
Investor- und Consultant-Reviews.

e Bereichsubergreifende Zusammenarbeit, um Kundenfeedback in Produktentwicklung und Positionierung
einfliessen zu lassen.

e Laufende Beobachtung der Bedurfnisse institutioneller Investoren und relevanter Markt- und Regulierungs-
entwicklungen zur Optimierung unserer Kommunikation.

e Verantwortung fir die Sichtung, Koordination und Beantwortung von RFPs sowie die Erstellung von tber-
zeugenden Unterlagen im Rahmen von Ausschreibungen.

e Aktive Akquise neuer Investoren und systematischer Ausbau des bestehenden Netzwerks von wholesale
und institutionellen Investoren im In- und Ausland.

lhr Profil

e Mehrjahrige, ausgewiesene Erfahrung (mindestens 5-7 Jahre) im Bereich Investor Relations, Client Relati-
onship Management oder Institutional Sales im Asset Management, idealerweise mit Fokus auf Alternative
Investments oder Hedge Funds.

e Sehr gutes Verstandnis alternativer Anlagestrategien sowie der Anforderungen von wholesale und instituti-
onellen Investoren.

e Bestehendes Netzwerk zu wholesale und institutionellen Investoren (z.B. Banken, Vermdgensverwalter, Fa-
mily Offices, Pensionskassen) in der DACH-Region.

¢ Hohe Affinitdt zu Zahlen und komplexen Strategien, kombiniert mit der Fahigkeit, diese klar, prazise und
adressatengerecht zu erklaren.

e Ausgepragte Service- und Kundenorientierung sowie Freude am Aufbau langfristiger, vertrauensvoller Be-
ziehungen.

e Sorgfaltige, strukturierte und eigenverantwortliche Arbeitsweise; hohe Verlasslichkeit in Dokumentation und
Follow-up.

e Ausgezeichnete schriftliche und mindliche Kommunikations- und Prasentationsfahigkeiten.

e Deutsch auf Muttersprachen- oder C2-Niveau in Wort und Schrift ist ein Muss; sehr gute Englischkenntnisse
werden vorausgesetzt.

e  Hochschulabschluss in Betriebswirtschaft, Finance, Economics oder einem verwandten Gebiet; weiterfliih-
rende Qualifikationen (z.B. CFA / CAIA) sind ein Plus.



Wir bieten

Eine verantwortungsvolle Rolle an der Schnittstelle zwischen Investoren, Portfolio Management und Ge-
schaftsleitung.

Die Mdglichkeit, den Auftritt einer spezialisierten Alternative-Investments-Boutique gegeniiber institutionel-
len Anlegern massgeblich mitzugestalten.

Ein professionelles, kollegiales Team mit kurzen Entscheidungswegen und hoher Fachkompetenz.
Attraktive, leistungsorientierte Verglutung sowie moderne Anstellungsbedingungen.

Arbeitsplatz im Herzen der Schweiz.

Perspektive auf langfristige Zusammenarbeit.

Bitte senden Sie lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen per E Mail an hr@progressivecapital.com. Wir freuen uns
darauf, Sie kennenzulernen!



mailto:hr@progressivecapital.com

